
 
 

 

Turunduse meistriklassi 
algtaseme kursuse õppekava 

 

 

Täienduskoolitusasutus: ISMAN OÜ / Strateegilise Juhtimise Instituut 

Õppekava nimetus:  Turunduse meistriklassi algtaseme kursus 

Õppekavarühm:  Turundus ja reklaam (ISCED-F: 0414) 

Õppe kogumaht:  60 akadeemilist tundi (120×45 min), millest: 
 30 akadeemilist tundi moodustab kontaktõpe; 
 30 akadeemilist tundi moodustab iseseisev töö. 

 

 

Täienduskoolituse sihtrühm 

Koolitus käsitleb turunduse põhialuseid ja toimemehhanisme ning on suunatud õppijatele, kes ei ole 
varem turundusega tihedalt kokku puutunud, kuid soovivad turundust tundma õppida süsteemselt ja 
struktureeritult ning selles hakkama saada ja orienteeruda. Koolitus ei eelda varasemate 
turundusteadmiste olemasolu ja sellega võivad liituda kõik, kel on huvi turunduse, väärtusloome ja 
äritegevuse vastu. 

 

Õpiväljundid 

Koolituse edukalt läbinud õppija omandab järgmised õpiväljundid: 

 mõistab turunduse kohta ja tähtsust ettevõtluses ja äris; 
 mõistab turunduse rolli ettevõtte töö tulemuslikuks ja jätkusuutlikuks muutmisel; 
 saab aru turunduse olemusest, eesmärkidest ja põhilistest toimemehhanismidest; 
 mõistab turunduse tööriistade olemust ja väärtuse loomise võimalusi nende abil; 
 omab suurt pilti turunduse teoreetilisest taustast ja olulisemast terminoloogiast; 
 omab algset ülevaadet turunduse õiguslikest aspektidest ja õigusaktidest; 
 suudab koguda infot ja analüüsida ettevõtte turundustegevust algtasemel; 
 suudab luua lihtsamaid turundusstrateegiaid ja neid ellu viia. 

 

Õppe sisu 

Kursuse jooksul läbitakse järgmised teemad: 

 turunduse olemus ja olulisemad turundusmudelid; 
 väärtusloome ja kasumi maksimeerimine turunduse abil; 



 

 


